@ Network Marketing Etico Digitale

5 passi per partire senza sentirti un venditore

¢ INTRODUZIONE

Se stai leggendo questa guida, probabilmente anche tu senti il desiderio di creare una
seconda entrata online...

Ma dentro di te hai una vocina che ti frena:

"Non voglio essere quella che tartassa le persone... Non voglio sembrare un venditore
insistente..."

Se ti riconosci, sappi che non sei sola.
La buona notizia? Esiste un altro modo.

In questa guida scoprirai un approccio etico, digitale, gentile, che ti permette di costruire la
tua attivita online in modo autentico, senza snaturarti.

IL NETWORK MARKETING ETICO DIGITALE IN
PAROLE SEMPLICI

Il Network Marketing Etico Digitale € un modello che:

v/ Si basa sull'attrazione e non sulla pressione

\/ Mette al centro le relazioni vere, non le vendite a freddo

v/ Utilizza strumenti online per creare valore prima ancora di proporre un prodotto
Vv Ti permette di crescere rispettando i tuoi tempi, il tuo stile, la tua voce

Non si tratta di convincere.
Si tratta di condividere.

("4 CHECKLIST: | 5 PASSI PER PARTIRE SENZA
SENTIRTI UN VENDITORE

[] 1. Chiarezza su cosa vuoi e perché
Scrivi nero su bianco cosa desideri ottenere con il network marketing e perché & importante



per te.
Quando hai chiaro il tuo perché, non perdi energia in confronti inutili.

[] 2. Scegli il tuo canale digitale preferito

Instagram, Telegram, blog, WhatsApp... non serve essere ovunque. Inizia da un canale
dove ti senti a tuo agio.

Meglio bene in un posto che male ovunque.

] 3. Condividi la tua esperienza personale, senza forzare
Parla di te, del perché hai scelto i prodotti o il progetto, come lo vivi nella tua quotidianita.
La tua storia vale piu di mille brochure.

[C] 4. Offri contenuti utili e ispirazionali, prima ancora di parlare di prodotti
Es. consigli, routine, riflessioni, esperienze.
Fai in modo che chi ti seqgue impatri a fidarsi di te.

[] 5. Inizia conversazioni gentili, senza aggredire
Ascolta prima di proporre. Fai domande aperte, interessati davvero.
Ricorda: prima relazione, poi proposta.

){ ERRORI DA EVITARE (PER NON SENTIRTI MAI UN
VENDITORE INVADENTE)

Q) Mandare messaggi copia-incolla a freddo a tutti i contatti

() Postare solo foto di prodotti con prezzi e offerte

() Parlare solo del business, senza mai mostrare il tuo lato umano
) Focalizzarti solo sulle vendite e non sulle relazioni

() Usare termini troppo tecnici o promesse irrealistiche

+ CONSIGLI PRATICI PER UNA COMUNICAZIONE
GENTILE E AUTENTICA

v/ Racconta la tua storia, i tuoi dubbi, i tuoi progressi, anche piccoli
v/ Fai domande che coinvolgano (“Ti & mai capitato di...?”)

v/ Usa un linguaggio semplice, umano, come se parlassi a un’amica
v/ Mostra la tua quotidianita con naturalezza

Vv Ricorda: I'obiettivo & ispirare, non convincere

v. CONCLUSIONE



Costruire un'attivita online pud essere un percorso bellissimo se fatto con rispetto, ascolto e
autenticita.

Non devi cambiare chi sei.

Devi solo trovare il tuo modo gentile di fare la differenza.

@ Se vuoi scoprire altri consigli pratici su come creare una seconda entrata online senza
snaturarti, puoi:

e |scriverti alla newsletter
e |Leggere gli articoli del blog

e Scrivermi per raccontarmi da dove stai partendo

Ewww.ilcricetocontento.it +fi| @ilcricetocontento
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